“PARFOIS "twaRCANTs,' PARFOLS MAQUIGNCNS, PARFOLS VOLEURS

Nous devons & 1la bonne obligeance de M Hilgers, rédacteur en chef de
la revue "Tegt~Achats!' de pcuvoir reprodulre ci-dessous et dans les
pages suivantes une importantie enquéte consacrée aux négociants en
timbres et parue dans la kevue Test-ackats d'octobre 1979, N° 205.
Nous tenons a remercier ici treés cnaleureusemert M Hilgers pour son
autorisation. : . - 5

Dans le monde des marchands ce tirmbres, nos enquéteurs en ont vu de
toutes=les couleurs.: Jeunes et moirs Jeunes collectionneurs, appre~
nez a déjouer les plieges., co : ' :

Si les Postes du monde,entier émettent des timbres, c'est diabord pour
affranchir du courrier et ainsi amener des recettes & 1'Etat. Clest
aussi pour alimenter un autre marché, celul des collectionneurs de
timbres. ‘

Ainsi, notre Régie des Postes a-t-elle 80.000 abonnés auxoquels elle
envole systématiguement toute nouvelle émisszion. Et ce n'est vas pour .
affranchir des cartes de tons voeux....

C'est ici gu'entrent dars la danse les petits et grands collection-
neurs (300.C00 en Belgique ¢it-on), amateurs ou professionnels, leés
négociants en timbres (une bonne centaine on Belgique), les ventes
publiques, les catalogues, les clubs de philatélistes, les revues
spécialisédes, etc. Tred, tout cec monde ou sféntremélent la passion
du collectionneur, 1'amour des belles gravures, la recherche du gain,
la spéculation et parfois llescroquerie...

Ce n'est pas en quelgues pages que l'on peut initier un candidat phi-
latéliste aux régles de cet art et aux subtilités de ce négoce veu
transparent. Tout corme pour les antiquités, les ceuvres d'art, les
monnaies, la compdtsnce est ici faite d'expérience, de patience, de
conraissances, de chance, de velations, de flair... et d» bluff.

Bornons-nous donc & baliser les premiers pas du collectionneur ama-

teur avec our principal souri, Ae lui &viter los iéges ¢t les voics
] & . ’ (=]

sans issue. - _ K

Valeur des timbres

La valeur d'un timbre dépend essentiellement de l‘offre et de lz dew
mande. Plus 1l est rare cormpte tenu de le derande; plus il vaut,

Les facteurs suivants agisseni A la hausse surtout s'ils se combinent
entre eux : . : Q o R :

- pour les timbres neufs, le nombre de timbres non oblitérés et gui
dépend, notamment, .de la pelitigue de la régie postale. Certains pe -
tits pays ne se privent pas d'¢mettre 5 qui mieux mieux : cela finit
par déprécier leur production; :
- la mode qui fait que tel ou tel tlime es® on vogue et bénéficie
d'une forte demande (espace, joux olympigues per exerple):

-le mode d'émission : les feuillets entiers ont tendance 2 prendre
plus de wvaleur que le mame nombre dz timbroes isnlés;

- la valeur faciale : tout siwmplerent parce qu'il y a moins 4d'ama-
teurs qui, au mowent de 1'émission, consentent dépenser. des sommes
importantes; les ‘timbres & valeur faciale élevéer~nt done des tirages
plus faibles. Plus. fargd, ils. seront plus rarcs et donc plus chers;

~ la spéculation : c¢'est une rareté provoguée wour fairc monter la
cote. Elle ne peut &tre le fait que de négocisnte importants et sup-
ponse de subtiles manceuvres (rachat discrot de grandes guentitds, ru-
meurs de rareté, revente au corple~zoutte, etc...,
= tout incident qui contribue & 1s raretd ; anowalies dans ltinpres-
sion, émisslions interrompues. rod finetions dane la guulité du papier
en cours d'émission,etec. LifAge 4u tiwbre peut faire sugmanter sa
valeur mais ce n'est pas nécemseairoment le cas ]
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- la qualité proprement dite du timbre : papier impeccable (ni
plié, ni percé, ni amineci), couleurs non détenntes, gomme entiére
sur les timbres neufs, dentelures complétes, etc... Mis a part le
cas ded'timbres antiquités" , un timbre ne peut atteindre une hau-
te valeur oue s'il est matériellement de gqualité impeccable.

- il y a aussi des collectionncurs d'oblitérations (quel que soit
le timbre). Cela donne naissance & un marché annexe, croissant et
encore plus spécialisé. '

Mauvais chevaux

Contrairement & certains préjugés, les articles suivants n'ont qu'
une treés faible valeur de revente 3

~les vignettes semi-postales (timbres de transport, etc)s

~‘'les enveloppes "premier jour d'émission" imaginées par les PTT

et: vendues cher... a son profitj;, : ' »

-le nouveau timbre oblitéré du fascicule accompagnant les nouvelles
émissions; -

- les timbres modernes en général parce qu'ilks ont des tirages im-
portants et sont systématiguement achetés par beausoup de négociants.
Ils sont donc tout sauf rares. Ainsi,; nous avons acheté dans le

_ commerce, en 1979, les déux années complétes 1977 et 1978 des tim=-
bres émis par les PTT belges. Cela nous a cofité : 2.106 Fr pour une
valeur faciale de 714,50 Fr. Puis nous avons essayé de les renvenk
dre : on nous en a offert au mieux 100 ou 90 % de la valeur facia-
le; le plus souvent nous n'avons rencontré que des refus d'acheter;
~les faux timbres : comme il y a de faux billets, il y a de nombreux
faux timbres. Mais comment le savoir ? Parfois les catalogues les
signanlent par la lettre "F". Pour .un achat amportent, il est pru-
dent .de demander au négociant un certificat d'authenticité. S'il
refuse, cela doit vous mettre la puce a l'oreille,

- les timbres regomrés (parce que leur gomre d'origine a été abimée),
redentelés (le cdté défectueux a été retracé pour lui donner une
dentelure compléte), amincis (cela se voit en transparence ), répa-
rés aprés déchirure, faussement surchargés (indiqués dens les cata=-
logues par la mention "FS").

Experts et catalogues

Puisque la valeur dépend de tant de facteurs et qu'il y a tant de

fausses valeurs, & qui se fier ? _ .

Beaucoup de négociants s'intitulent experts. Mais ils sont alors

juge et partie @ ils estiment le prix qu'ils seraient préts & of=-

frir. Nous verrons, dans les résultats de 1'enquite, que ces "ex~
pertises" semblent se faire & la téte du client...

Pourtant certsins négociants sont vraiment des conseillers. Mais,
& nouveau, comment le savoir ? ’ -

Dilemw: pour le collectionneur ou celui qui hérite d'une e¢ollection :
1'avis d'un exvert est indispensable pour estimer, la valeur réelle
mais un expert indépendant et désintéressé est difficile a trouver,
Un catalogue sérieux est un précieux outil pour le collectionneur.

Il reproduit les timbres en photos avec leur valeur. On estime en
général que la valeur réelle est de l'ordre de ‘50 % de cette valeur
catalogue. Deux catalogues sont a recommander et font autorité dans
les transactions : le catalogue Ivert et Tellier(édition francgaise,

4 volumes, tous les pays'da monde, 1.475k) et le catalogue de la
Chambre Syndicale de Belgique (édition annmelle, 225 fr). Par con-
tre, le catelogue "Prinet' jouit d'umne bien moindre considération
parmi les spécialistes.

s
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Vendre une collectién : ‘ N R
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. . . 3 ' , .
Si vous voulez faire estimer et vendre' une collection, comrent cela
se passe-t-il ? Pour le savoir, nous avons essayé. Nous nous som-
més procurés une collection irtéressante mais imparfaite.

(Suite page 8)
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Ces timbres étaient parfois neufs, parfois oblitérés; les séries n!
- étaient pas toujours complétes et les gommres étaient parfois endom-
magées. Dens 42 magasins, nous avons demandé au négociant de nous

faire une offre. . ' ' ' . |
Le tableau 1 résume 1l'expérience de nos enquéteurs. Voyons cela :

-~ attendez-~vous a &tre beaucoup moins bien accueilli si vous venez
pour vendre et nop pour acheter. Est-ce par un réflexe comrercial
dans 1= subtile relation qui s'établit entre acheteur et vendeur po-
tentiels ? Toujours est-il que le négociant fait souvent la fine
bouche, feint de ne pas trouver grand intérdt a la collection, épie
les réactions de notre enqyéteur, tfche de savoir s'il a regu d'au-
tres offres, teste sa compétence, fait éventuellement du bluff. Ne
‘l'oublions pas : il s'agit ici d'un secteur oi le marchandage et la
négociation sont fréquents en l'absence der prix bien établis;

= le négociant cherche toujours & vous arracher un prix auquél il ré-
pondraz par une offre nettement plus basse; 1l précisera souvent que
son offre ne vaut qu'au moment méme, qu'elle ne le lie pas pour le
lendemain. Ceci afin de vous dissuader d'aller tenter votre chance
ailleurs ; '

-~ domaine du flou, du marchandage et presqiie de 1la guerre psycholo-
gique : les grandes variations de prix le montrent. Parmi les négo-
ciants préts & acheter la collection, les offres varient de 4,000 a
25.000 Fr soit 525 % de différence. En, cas de vente publique, plusi-
eurs estiment pouvoir ls vendre & 2C.000 ~.3C.00C Pr

- dans la méme ville ou dans le mére quartier de la rue du Midi & Bru-~
xelles, les offres varient déja énormément. Ainsi, on nous & offert :
- de 5.000 a 15.000 Fr & Anvers

- de 4.00C & 15.000 fr & Bruxelles

= de 7.50C a 25.000 ¥ a Charlieroi

.= de 5.00C a 11.800 Fr & Gand -

N'en déduisez surtout pas qu'il y a des villes plus intéressantes et
d'autres moins : i n'y a vraiment pzs de reégle générale dans ce sec-
teur.

- Attention dans l'interprétation de ces énormes variatiors : elles
peuvent s'expliquer par la spécialisation du verdeur qui sers plus
ou maeins intéressé par la collection que Wous lui présentesz;

~Assez souvent, le négoeiant fait payer l'expertise (300 a 1.000 Fr

dans notre enquéte) et cette sorre est déductible ep cas de vente cof-
fective. Pour le collectionneur, cela compligue les choses : compa-
rer avant de décider risque, dans ces conditions, de lui cofiter cher.

Deuxieme volet de notre enquéte : comparser le prix d'ashat et le prix
~de vente d'une méme ecollection compléte, Il s'agit de la collection
UPU émise en mai 1952 et estimée l#.OOO fr dens le catalogue 1979.
Notre collecticn ne comportait. que des timbres impeccables. Un pre-
mier enquéteur a proposé cette collection & 8 négoeiants. Ils lui
ont offert de la racheter entre 6.00C et 1C.000 F» (66 % de différen-
ce ). o .

Un autre enguéteur est pzssé ensuite pour acheter cette méme série :
le négociant la propos~ entre 12.0C0 et 15.0C0 R (25 % de différence).
Soit, sclon les cas, 20 & 120 % plus cher que le prix offert & 1'a-
chat. Fait a signaler : 1le rmagasin le plus généreux est aussi le plus
économique & la vente. Il s'agit de Story Post.

Ce qui est frappant, clest qlie les écarts sont ici beaucoup plus res-
treints que dans le cas précédent (vente d'un~ collection imparfaite).
Au lieu d'un écart de 525 %, les offres d'achat ne varient gue de 66 %
et les prix de vente de 25 ¢. Cela e¢st 4d aw. fait gue 1~ valeur cata-
logue de cette série est bien établie et dert de base de référence
assez stable, : ' _ . _

[P S T Y
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la confiance regne

W . - - T W - ——

On nous a dit que des négociants en timbres- vont parf01s jusqu'a
-escroquer des ollents inexpérimentés, profanes ou sans méfiance.

Une fois encore, nous avons voulu en avoir le coeur net. Nous avons,
dans un vieux coffret, mélangé des timbres anciens mais sans valeur
avec quelques piéces de valeur : 12 vieux documents (chéques et man-
dats timbrés et joliment oblitérés) ainsi que trois timbres de grande
valeur (dont le 5 fr K° 37 cotant 32.000 Fr oblitéré ).

Tr01s enquéteurs ont 501gneusement vérifié le conternu avant et aprés
chaque visite. L'un des enqueteurs est entré dans le magasin avec

le coffret et 1'a présenté corme "trouvé dans le grenier d'un parent".
Il a demandé une évaluation et a dit qu'il repassait un peu plus

tard (une dizaine de minutes). Le négociant restait donc seul avec
le coffret pendant ce temps. . ‘ '

En vérifiant le coffret, nos enquéteurs ont constaté :

~ chez Van Welt (Anvers) : trois des timbres manquaient. . Cihincidence...
il s'agissait des trois timbres de valeur ! Notre enquéteur est allé
les réclamer. Embarras. Le négoeiant tout surpris nous a rendu deux
timbres "tombés du foffret'.  Quant au tr0181eme ! non, vraiment, il

ne sait pas, ne 1'a jamais vu...

- chez Campo Rodan & Anvers ; pas de probléme, l'ensemble était intact
‘aprés la visite.

~chez Pictural Stamp Company & Bruxelles : le plus éher des timbres man-
quait. Devinez ce que le négociant a répondu en le retrouvant ? Qu’

il est malheureusement "tembé du coffret! au cours de l'examen. Mais,
1la au moins, le timbre est restitué.’

~ ¢hez Godu & Bruxelles, par contre, les trois timbres de valeur et
quatre des anciens documents oblitérés manquaient. !"Tombés de la
bofte ?" Méme pas : jamais vus, & répondu le négociant. Pire : nous
l'avons sommé par avocat, de nous restituer les tlmbres.~ Rien.a faire.

Nous aveons déposé plainte centre lui. Vous comprendrez sans peine qu'’
"4 ee rythme l'enquéte risquait de cofiter cher. Nous avens arrété les
frais au terme de cette quat riéme visite., Trois vols ou tentatives

- sur 4 essais : un résultat wvraiment peu édifiant pour la profession.
leis #n collectionneur averti en vaut deux : compte tenu du manque
d'honnéteté de eertains, mieux vaut se méfier de tous. Par exemple
en ne guittant pas votre eZllection des yeux pendans 1'examen ou en
montrant que vous ayez des photocoples des piéces rares’ que. vous con-
fiez au négociant.

Que faire ?

- —

Si vous débutez dans la philatélie, si vous 8tes un colledtionneur ou~
casionnel ou inexpérimenté, que faire pour ne pas &tre la brebis parmi
tes loups, le profane naif- parml les spec1allstes rompus 2ux. ficelles

du métier ? :

Le timbre est un produit dont la valeur est fluctuante, variable, dif-
T ficile A établir, soumlse a des modes et 4 des spéculations. Seuls
les spécialistes s'y retrouvent vraiment. Clest dire que si vous n'
avez guére d'exmérience, il ne faut pas vous attendre & y faire de
bonnes affaires.

Comme tous les marchés, le marché du timbre obéit & la régle "aeheter
le moins cher possible, vendre le plus cher possible" En l'absenec
de références stables (les prlx-catalogue ne sont gqu'une indication
maximale), cette régle conduit a ce que nous avons constaté : énormes
dlfferences dans les estimations selon le négociant, grandes différen~
ces entre valeur d'achat et valeur de vente; quasi impossibilité de
fixer un prix Jjuste etc. Une grand® méfiance s'impose donc surtout si
le timbre n'est pour vous qu'un hobby occasionnel auguel vous ne pou=-
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vez pas consacrer les recherches longues m2is néanmoins souhaita-
bles. Il s'agit, parhi les malins, d'étre malin et demi. Méfian-
ce d'autant plus grande ‘qu'a cété des malins,® il y =, hélas, les
voleurs comre nous 1l'avons constaté a nos dépens.

Mieux vaut dorc 4viter ce marché ot pratiquer la philatélie dans un
club de philatélistes. La cotisation y est souvent trés modique.

On y trouve surtout des collectionneurs qui voient dans le timbre

un hobby plus qu'un plecement. Les collectionneurs débutants Yy
seront informés et conseillés,.ils pourront Yy pratiquer des échan-
g8 en courant moins de risques d'étre trompés sur 1= veleur. On

y trazite généralement sur le base de 50 % des valeurs catalogue (

ce nui est bon marché pour des timkres de qualité). Ils y trouve~= *
ront les catalogues et les guides susceptibles de lour servir de
base. Ils pourront accéder aux bourses aux timbres réguliérement
organisées par les clubs ou . entre clubs.

Qutre les "mauvais chevaux" (fausses valeurs) dont nous avons pare
1é ci-dessus, retenons emcore : ‘

~ 81 vous achetez : - que seuls des timbres en état impeccable peu-
vent acquérir une grande valcur; - que, pour les piéces cofiteuses,
il faut exiger un certificat -d'authenticité et pour les piéces trés
coliteuses 1'avis d4'un expert indépendant; - que les collections com—
plete& prennent plus ot plus rapidement dé la valeur gue¢ les lots
séparés;

- si vous vendez : - sachesz d'abord combien vous pouvez raisonnable -
- ment espérer. Ici, l'aide d'autres collectionneurs, d'un club de
rhilatélistes ou d'un expert indépendant (c'est-a-dire non candidat
& l'achat...) vous seront indispensables si vous n'dtes pas spécia-
liste. Les catalogues sériévavous‘seront trés utiles; - sur 1a
base de cette estimation, demandez des offres, comparez, négociesz
Sans vous le=isser démonter par 1lés effets psychologiques dont les
pégaciants se servent ("a prgndre ou a laisser", "pour vous faire
plaisir”..;; -~ vendez ou échangez si possible dars le cadre d'un ¢
ctlub philatélique : entre- collectiorneurs, "les conditions sont bien
plus favorables puisque les deux parties font l'économie d'un inter-
médizire coliteux, le négociant. ’ '

1

TABLEAU 2 :ACHAT_ & VENTE de 1a série U.P.U.

-.-———-.._—-——--——-._--—.-——-——

o ¥a5a31§ ________ Achete _Vend Pifférgnge_vgnge{ashat_
H De Groote Bruxelles .6.800 15.000 120 %
L De Grave Bruxelles 8.000  12.500 . .56 %
Yahich Bruxelles 9.500 12.500 31 %
Hanssens Bruxelles 9.500 - 12.500 31 %

- Pictutial Stamp Cy Bruxelles 6.000 pas de shock
.Story Post, 24, rue de Lom-

bard, 3ruxelles 10.000 12.0C0 20 %

Belgasafe, 7, rue du midi, - ‘ ,

Bruxelles ' . 9.450 14,500 53 %
Baeten Maurice, 7, rues du o '
midi, Bruxelles ' 9.0C0o 14,700 &

15. 400 63 a 71 %




'YABLEAU 1 : OFFRES FAITES POUR UNE COLLECTION

Offre Prix payé Remarques
MAGASIN pour
l'expertise Tae
Van Welt : Nationalestraat 97, 2000 An 9.600 500  Voir “la confiance régne..."
Campo Rodan : Oude Vaartplein 55, 2000 Antwerpen 15.000 450  Examen trés long et uam de la eollomon
Dens P. : O. Van Kesbeeckstraat 42, 2800 Mechelen 17.600 500 Examen trés long
Beelprez : P. Gommerijnstraat 54, 2890 Heist—o-d-Berg 10.000 Néant  Offre selg r:wstée apréq expertise (jusqu'a
20.000). Privi
Antwerp Stamp Center : Lange Nieuwstraat 104, 2000 Antwerpen 5.000 Néant
Raassens : St. Katelijnevest 34, 2000 Aniwerpen Pas interessé Estime la valeur de.la collection a 25 4 30.000 F
Ciry J. : Lange Nieuwstraat 6, 2000 Antwerpen 10.350 Néant  Offre valable uniquement au moment méme
De Beul G & A : Lange Nisuwstraat 113, 2000 Antwerpen 15.000 Néant Examan trés rapide (1 minute) de la collection
Yahich : Rue du Midi 128, 1000 Bruxelles 12.500 Néant '
Pict. Stamp Company : 62, rue du Midi, 1000 Bruxelles 6.750 Néant Offre trés difficle a obtenir. Trés mauvais
: ; _contact
Pict. Stamp Company ; 100, rue du Midi, 1000 Bruxelles 15.000 Néant -Offre valable uniquement au moment méme
! . . voir "a confiance régne”).
Bougquiaux : 84-86, rue du Midi, 1000 Bruxelles 8 49.000 Néant Vante les qualités de la collection, mais en o
Hanssens : 66, rue du Midi, 1000 Bruxelies Pas intéressé oftre trés peu : : ‘
Stamp Shop : 58, rue du Midi, 1000 Bruxelies 4.000 Néant  Reconnait que cefa vaut pius
Corneille Soeteman : 65, rue du Midi, 1000 Bruxelies 14.962 Néant Expertise de la coliection 59.847 F valeur .
catalogue .
Hans de Groote : 130, rue du Midi, 1000 Bruxelles 15.170 1.000
R. Delbeke : 104, rue du Midi, 1000 Bruxelles Refuse de faire Atlitude désagréable
: une offre
Louis De Grave : 72, rue du Midi, 1000 Bruxelles 11.000 1.000 .
Mertens : 38, rue Marianne, 1180 Bruxelles 8.600 Néant  Appartement privé. Propose un supplément
d'expertise pour porter l'offre a 10.000 F
Godu : 163, rue du Midi, 1000 Bruxelles 13.000 Néant Examen trés rapide en notre présence, en
notre absence {attention : voir "la confiance
régne”) ’
Balasse : 45, rue du Midi, 1000 Bruxelles Pas intéressé . Oriente le client vers un autre magasin
Waroquiers : 5, rue de la Colline, 1000 Bruxelles 9.000 Néant  Offre valable uniquement au moment méme.
; . Trés difficile & obtenir.
Timbra 2000 : 58, rue Pont-Neuf, 6000 Charleroi Pas intéressé
Dujeux : 15, galerie Bernard, 6000 Charleroi 7.480 Néant
Tassin : 5, rue des Trois Rois, 6000 Charteroi 25.000 300 La collection a di é&tre laissée pour expertise
détailiée
Lesur : 10, rue H. Denis, 6100 Mont-S-Marchienne 10.000 puis Offre valable uniquement sur le moment
15.000 puis méme. A la téte du client
20.000 ot
7 25.000
Interphita : St.-Baafsplein 4, 3000 Gent 11.800 Néant Offre valable uniquemernt au moment méme
Vasafilatelia : Burgstraat 133, 9000 Gent 5.000 Néant
De Beir : St.-Jacobstraat 39, 8000 Brugge Refuse de faire Attitude courtoise
une offre
XsSt.-Jacobstraat 9, 8000 Brugge Refuse de faire Se fache, attitude trés désagréable
une offre
De Meuleneere : St.-Amandastraat 20, 8000 Brugge 9.000
Dumasy : 4, rue d'Havre, 7000 Mons 14.000 818 Laissé la collection 24 H pour expertise
détaillée
Pottiez : 19, rue Astrid, 7600 Peruwelz 10.000 puis Néant  Magasin mixte : timbres + petit électroménager
15.000
Frisch : 44, rue Hamoir, 7100 La Louviére 6.000 Néant  Magasin mixte : timbras + jouets
Soris : 26, rus de Courtrai, 7500 Tournai 13.000 puis Néant  Magasin mixte : timbres + salon de coiffure
15.000

Tavano : 6, rue des Carmes, 4000 Lidge

Garanti 14 000 minimum

en vente publique

messneurs

Prennent 22 % de commission. Ne vendent
pas en dessous du minimum promis au client.
Délai + 1 mois

Brasseur : 132-134, rue de Hodimont, 4800 Verviers 15.000 Néant  Prix doit 8tre confirmé par expertise. Temps :
i 2/3 jours

Maréchal : 43, rue du Pont, 4000 Liége Refuse de faire Attitude désagréable
une offre

Claes : 3, En Nevuvice, 4000 Liége 10 % pour obli- Néant N'a pratiquement pas examiné la collection
térés, 15 & 25 )
% pour neufs _

Bouvy : 147, En Féronstrée, 4000 Liége i 14.000 Néant B ]

Martens : Maastrichtersteenweg 5, 3500 Hasselt Garanti 25 & Prennent 20 % de commission. Vendent la
30.000 si on collection dans des bourses philatéliques
leur confie la

] _collection
Michaux : 20, rue Saint-Jacques, 5000 Namur 15.000 Néant

32

TEST-ACHATS




